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Punktgenaues Training fir lhren Erfolg!
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Rhetorik Il - Souveran diskutieren

Trainingsziele: Nach Ablauf des Trainings:

o Sind Sie in der Lage, Ziele, Standpunkte und mégliche Einwande lhrer
Gespréachspartner im Vorfeld zu analysieren und kénnen Sie so gezielt
auf Angriffe vorbereiten

. Kennen Sie die Grundbausteine einer schliissigen Argumentationskette und
entwickeln zunehmend lhren eigenen Argumentationsstil

) Nutzen Sie spezielle Fragetechniken, um Ldcher in der gegnerischen
Argumentation aufzudecken

. Wissen Sie, wie Sie lhre Ziele erreichen, ohne den Gesprachspartner auf die
Verliererseite zu stellen

Trainingsinhalte: ) Die Vorbereitung einer Diskussion - Einwande im Vorfeld erkennen
. Umgang mit schwierigen Gesprachspartnern
o Die eigenen Argumente sicher platzieren
. Typgerecht argumentieren
. Fragetechniken fir die Diskussion
) Dialektische Techniken nutzen oder abwehren
. Schlagfertigkeit trainieren und in der Diskussion einsetzen
. Angreifen — mit den richtigen Waffen
Kursdauer: 2 Tage, 09:00 - 16:00 Uhr
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