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Punktgenaues Training flr lhren Erfolg!
’ VTl Vertriebs-Training-International GmbH

Angebote uberzeugend
prasentieren

Trainingsziele:

Nach Ablauf des Trainings:

Wissen Sie, wie Sie als Prasentator wirken und was Sie tun kénnen, um lhre
Wirkung zu verstarken

Kénnen Sie Ihre Angebotsprasentationen gezielt von ,Prasentationsmill”
befreien und so Ihre Ziele an die Anforderungen des Kunden gezielt anpassen

Sind Sie in der Lage, Einwéande aktiv im Gespréch zu bearbeiten

Kénnen Sie einschatzen, welche Medien lhre Prasentation wirkungsvoll
unterstiitzen und Sie gezielt einsetzen

Trainingsinhalte:

Eigene Prasentationsstérken und -grenzen

Rhetorische Tricks, um sicher zu wirken (Kdrpersprache, Mimik, Gestik)
Angebotsprasentationen zielgenau vorbereiten

Die Sprache der Zuhérer erkennen und sprechen

Zuhorer aktiv einbeziehen und mobilisieren

Lotarke” Bilder in den Képfen erzeugen

Einwandbehandlung

Medieneinsatz: Powerpoint, Folien & Co. ,entmullen“ und interessant gestalten

Kursdauer:

2 Tage, 09:00 - 16:00 Uhr
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