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Punktgenaues Training flr lhren Erfolg!

, VTI Vertriebs-Training-International GmbH

Unternehmenssimulation

Trainingsziele:

Nach Ablauf des Trainings:

Verstehen die Teilnehmer die Zusammenhange zwischen Bilanz und
Gewinn- und Verlustrechnung

Kénnen sie die langfristigen betriebswirtschaftlichen Auswirkungen lh-
rer Entscheidungen im Voraus bedenken

Sind sie in der Lage, fundierte Planungs- und Controllingmechanismen auf die
eigene betriebliche Situation anzuwenden

Ist es den Teilnehmern mdéglich, Verhandlungen mit Entscheidern zu flhren,
Argumente vorzubereiten sowie den richtigen Zeitpunkt abzuschatzen um Ziele
optimal zu erreichen

Trainingsinhalte:

3 Lernschritte zum Erfolg:

Betriebswirtschaftliche Grundlagen sowie die theoretische Aufarbeitung der
Ereignisse im Spielunternehmen.

Die Simulation: Anhand von mehreren Unternehmen, die in Konkurrenz stehen,
lernen sie aus ihren eigenen Entscheidungen.

Der Lerntransfer in die eigene betriebliche Praxis anhand ihrer mitgebrachten
Zahlen (Finanzbericht, Bilanz usw.)

Kursdauer:

3 Tage, 09:00 - 16:00 Uhr
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